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Asistencni program Vas provede prvni fazi v tomto druhu podnikani. Na prikladu pana Novaka
vam ukazeme jednoduchost prvnich krokd pri vybudovani vliastniho regionalniho zastoupeni
spolecnosti SULKO.

e Pana Novéaka oslovila rostouci poptavka po plastovych oknech a sdm by v této oblasti rad
zacal podnikat

e Prihledani prilezitosti k podnikani se pan Novak sesSel se zastupci spolecnosti SULKO

e Panu Novakovi se prezentovana produktova nabidka spolecnosti SULKO libila. Mél ale
obavy z toho, Ze okna nedokaze prodévat. Obava se nelspéchu a ndkladl, které by
pripadny neuspéch pro jeho firmu znamenal

e Osobni poradce spolecnosti SULKO panu Novékovi nabidl svou pomoc. Predstavil mu
spolec¢nost SULKO a jeji historii, produktovou radu a vyhody, které prinasi. Vysvétlil mu
fungovani vztahu s regionalnimi prodejci a ukazal mu vyrobni areal.

e Poabsolvovani Skoleni ziskal pan Novak prvni zakazku. Zkontaktoval svého osobniho
poradce, ktery mu pomohl zakazku technicky pripravit a odprezentovat. Zakazku
zobchodoval osobni poradce a panu Novakovi poskytl provizi.

e Pan Novak se poprvé ve skutecnosti Ucastnil vyjednavani se zakaznikem, sepisovani
smlouvy a zadani zakazky do vyroby. Mnohému se od svého osobniho poradce priucil
a ziskal presnou predstavu o tom, jak cely systém funguje.

e JelikoZ se panu Novakovi tato prace zamlouvala, poZadal osobniho poradce o balicek
obchodnich a produktovych koleni. Skoleni probéhlo v sidle spole¢nosti SULKO a pan
Novak byl vybaven zakladnimi vzorky a materialem, ktery byl potfebny pro jeho Uspésny
start.

e Pan Novak zvazil moznosti svého plisobeni a rozhodl se pronajmout malou prodejnu.
Zkontaktoval svého osobniho poradce, ktery mu nabidl vybaveni kancelare. Pan Novak
ziskal vzorkove a prezentacni materialy, venkovni oznacCeni prodejny a jiné prvky
podporujici jeho prode;j.

e Pan Novak zacal bez jakychkoliv financnich narokd podnikat, presvédcil se nejen
o kvalitnich produktech SULKO, ale o celém fungujicim systému regionalniho zastoupeni.
Nyni se pravidelné ucastni skoleni ve spolecnosti SULKO i neformalnich setkani. V
pripadé, Ze ziska poptavku, kterd je pro néj prilis rozsahla, vyuZije moznosti prezentacniho
zajisténi zakazky ze strany spolecnosti SULKO.
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